MODELO DE PLANO DE NEGOCIOS DE UMA PAGINA

MAX. 1 - 2 FRASES POR RESPOSTA

Testeo “ Smal"tSheet gratuitamente
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DEFINA O PROBLEMA
DO CLIENTE

POR QUE

DEFINA A SOLUCAO
FORNECIDA

PRECOS +
ESTRATEGIAS DE
COBRANCA

FLUXOS DE RENDA

ESTRATEGIA DE
ALCANCE DO CLIENTE

ESTRATEGIA DE
GERAGAO DE
INDICAGOES

PRINCIPAIS
CONCORRENTES

NOSSA VANTAGEM
COMPETITIVA

MARCADOR DO
MARCO DE SUCESSO 1

MARCADOR DO
MARCO DE SUCESSO 2

FATORES INTERNOS

PONTOS FORTES (+) PONTOS FRACOS (-)

METRICAS CONCORRENCIA MARKETING RECEITA

FATORES EXTERNOS

OPORTUNIDADES (+) AMEAGCAS (-)
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https://pt.smartsheet.com/try-it?trp=1092005

AVISO DE ISENGCAO DE RESPONSABILIDADE

Qualguer artigo, modelo ou informacdo fornecidos pela Smartsheet no site sGo apenas
para referéncia. Embora nos esforcemos para manter as informacdes atualizadas e
corretas, ndo fornecemos garantia de qualquer natureza, seja explicita ou implicita, a
respeito da integridade, precisdo, confiabilidade, adequacdo ou disponibilidade do
site ou das informacdes, artigos, modelos ou graficos contidos no site. Portanto, toda
confianca que vocé depositar nessas informacoes serd estritamente por sua prépria
conta e risco.
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