Teste o ﬂ Smartsheet gratuitamente

MODELO DE ESBOCO DE PLANO DE NEGOCIOS SIMPLES
PAGINA DE TiTULO

e Nome da sua empresa e informacdes de contato
e Endereco dosite
e Apresentado a: (home da empresa ou pessod fisical)

iNDICE

Resumo executivo

Visdo geral da empresa

Ofertas de produtos e servicos

Andlise da concorréncia e do mercado

Plano de vendas e marketing

Estrutura de propriedade e plano de gerenciamento
Plano operacional

Plano financeiro

Anexo
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1: RESUMO EXECUTIVO

e Histdrico e propdsito da empresa

e Declaracdo de missdo e visdo

e Equipe de gerenciamento

o Ofertas principais de produtos e servicos

e Descreva brevemente os clientes-alvo

e Descreva a concorréncia e como vocé ganhard participacdo no mercado

e Desenvolva sua proposta de valor Unica

e Resuma as projecdes financeiras para os primeiros anos de operacdes dos negdcios
e Descreva suas necessidades de financiamento, se aplicvel

2: VISAO GERAL DA EMPRESA

e Descreva seu negdcio e como ele opera no setor.
e Explique a natureza do setor (por exemplo, fendéncias, influéncias externas, estatisticas).
e Linha do tempo do histérico da sua empresa

3: OFERTAS DE PRODUTOS E SERVICOS

e Descreva seu produto ou servico e o problema que ele estd resolvendo

e Liste as alternativas atuais

e Descreva a vantagem competitiva (ou proposta de valor Unica) do seu produto em
comparacdo com as alternativas

4: ANALISE DA CONCORRENCIA E DO MERCADO

¢ Defina o tamanho estimado do mercado

e Descreva seu(s) segmento(s) de mercado-alvo

e Descreva como sua oferta fornece uma solucdo para seu(s) segmento(s)

¢ Estime o nUmero de unidades de seu produto ou servico que os compradores-alvo podem
comprar e como o mercado pode ser afetado por mudancgas externas (por exemplo,
econdmicas, politicas).

e Descreva seu volume e valor de vendas projetados em comparagcdo com os concorrentes.

e Discuta como vocé se diferenciard dos concorrentes
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: PLANO DE VENDAS E MARKETING

e Descreva sua estratégia de precos para suas ofertas

e Liste os vdrios métodos que vocé usard para levar sua mensagem aos clientes em potencial (canais de
marketing)

¢ Detalhe os materiais de mercado que vocé usard para promover seu produto, incluindo um orcamento
aproximado

e Descreva como vocé distribuird suas ofertas aos clientes (métodos de distribuicdo)

: ESTRUTURA DE PROPRIEDADE E PLANO DE GERENCIAMENTO

¢ Descreva a estrutura juridica do seu negdcio

e Liste os nomes dos fundadores, proprietdrios, consultores etfc.

o Detalhe as funcdes, a experiéncia relevante e o plano de remuneracdo da equipe de gerenciamento
e Liste osrequisitos de pessoal de sua empresa, incluindo se recursos ou servicos externos sdo necessArios

¢ Detalhe eventuais planos de freinamento que vocé colocard em pratica para funciondrios e
gerenciamento

: PLANO OPERACIONAL

e Descreva as localizacdes fisicas da sua empresa

o Detalhar quaisquer requisitos fisicos adicionais (por exemplo, armazém, equipamento especializado,
instalacoes)

e Descreva o fluxo de trabalho da producdo
e Descreva os materiais necessdrios para produzir seu produto ou servico e como vocé planeja obté-los

: PLANO FINANCEIRO

¢ Demonstre o potencial de crescimento e rentabilidade do seu negdcio
e Crie uma demonstracdo de resultados projetados

e Crie uma demonstracdo de fluxo de caixa projetado

e Crie um balanco patrimonial projetado

e Forneca uma andlise de ponto de equilibrio

: ANEXO

e Anexe a documentacdo de apoio, que pode incluir:
o Tabelas e graficos
Pesquisa de mercado e andlise da concorréncia
Informacdes sobre seu setor
Informacodes sobre suas ofertas
Amostras de materiais de marketing
Referéncias profissionais
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AVISO DE ISENGAO DE RESPONSABILIDADE

Qualqguer artigo, modelo ou informagdo fornecidos pela Smartsheet no site sGo apenas para
referéncia. Embora nos esforcemos para manter as informagdes atualizadas e corretas, ndo
fornecemos garantia de qualquer natureza, seja explicita ou implicita, a respeito da
integridade, precisdo, confiabilidade, adequacdo ou disponibilidade do site ou das
informacoes, artigos, modelos ou grdficos contidos no site. Portanto, toda confianca que
vocé depositar nessas informagoes serd estritamente por sua prépria conta e risco.



