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Este plano estratégico da
Positive Charge fornece um
roteiro para concretizar a visao
da empresa, que € liderar o
setor de carregamento de
veiculos elétricos por meio de
iINnovacao, expansAo
estratégica e foco nas
necessidades dos clichies:
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A Positive Charge pretende se tornar lider no setor fornecendo solucdes inovadoras, confidiveis e acessiveis

RESUMO EXECUTIVO de carregamento de veiculos elétricos aos proprietdrios e empresas desse tipo de veiculo. Nosso plano
estratégico descreve as etapas para expandir nossa rede, aprimorar nossa tecnologia e aumentar nossa
presenca no mercado Nos proximos Cinco anos.

_ _ Revolucionar a experiéncia com solugcdes de carregamento de veiculos elétricos, fornando-as tdo comuns
DECLARACAOQO DA VISAO e faceis de usar quanto um posto de combustivel tradicional, acelerando a fransicdo global para o
transporte sustentavel.

N N A missdo da Positive Charge é capacitar os proprietdrios de veiculos elétricos com solucdes de
DECLARA(;AO DA MISSAO  carregamento rdpidas, eficientes e amplamente distribuidas, apoiando o crescimento da mobilidade
elétrica por meio de inovacdo, servicos centrados no cliente e parcerias estratégicas.

e Pontos fortes: tecnologia avancada, fortes parcerias com fabricantes de veiculos elétricos e a
localizacdo estratégica das estacdes de carregamento.
; e Pontos fracos: altos custos iniciais de infraestrutura e concorréncia de redes de abastecimento e
ANALISE SWOT carregamento estabelecidas.
e Oportunidades: a crescente demanda por veiculos elétricos, incentivos governamentais para
energia renovdvel e o potencial para expansdo internacional.
e Amedacas: avancos tecnoldgicos dos concorrentes e mudancas nos ambientes regulatorios.

e Curto prazo (1 a2 anos): aumentar em 50% o nUmero de estacdes de carregamento e
z garantir duas novas parcerias estratégicas.
METAS DE NEGOCIOS e Longo prazo (3 a 5 anos): alcancar uma participacdo de mercado de 25% no setor de
carregamento de veiculos elétricos e expandir as operacdes para trés novos paises.

Implementar uma estratégia de marketing multicanal que se concentre em marketing digital, parcerias
PLANO DE MARKETING com fabricantes de veiculos elétricos e participacdo em exposicdes de energia sustentdvel que aumentem
a conscientizagdo da marca e o engajamento do cliente.

= Ampliar o desenvolvimento da infraestrutura investindo em tecnologias de Ultima geracdo e otimizando a
PLANO DE OPERACOES logistica para garantir a implantacdo e manutencdo eficientes das estacdes de carregamento.

Ano 1: receita de R$ 5 milhdes com uma perda liquida de R$ 1 milhdo devido aos investimentos iniciais.

PROJECC)ES FINANCEIRAS Ano 2: receita de R$ 10 milhdes com um lucro liquido de R$ 1 milhdo.

Ano 3 a 5: crescimento da receita ano a ano de 30%, alcancando uma margem de lucro liquido de 15%.

Diretor executivo: especialista em energia renovdvel com 20 anos de experiéncia.

EQUIPE Diretor de tecnologia: especialista em tecnologia de veiculos elétricos e desenvolvimento de infraestrutura.
Diretor financeiro: especialista em financas e investimento com foco em tecnologias sustentdveis.
Diretor de marketing: lider qualificado em marketing digital e construcdo de marca no setor de tecnologia.
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